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Intitulé du module : Savoir calculer un codt de revient et un prix de vente T i .
Objectifs pédagogiques

Vv Mattriser les éléments du calcul du co(t
de revient et du prix de vente

Vv Organiser et collecter I'information
Contenu du programme pour établir le co(t de revient

1. Introduction a la gestion des codts v Etre capable d’établir un tableau de
répartition des charges

e Définition et enjeux de la gestion des colts pour une TPME. v Calculer les coiits de revient des
e Pourquoi et comment calculer un colt de revient ? produits et des services

e Différence entre co(t de revient et prix de vente, bénéfice.

e Ftude de cas : impact d’un mauvais calcul des co(ts. Public visé

Manager, chef de projet
2. ldentification des différentes catégories de charges

e  Charges fixes et charges variables : définitions et exemples.

e Charges directes et charges indirectes.

e  (as pratique : classification des charges d’une entreprise Prérequis
fictive. Aucun
e  Organisation et collecte des données comptable nécessaires.

3 Galcul du codt de revient

e  Principes généraux du calcul des colts de revient. Modalités pédagogiques

e Différentes méthodes de calcul : colt complet, colt direct,
colt marginal. Notion de seuil de rentabilité.

e Elaboration d’un tableau de répartition des charges.

e Ftude de cas : calcul du co(t de revient pour un produit ou
service.

Formation en présentiel

Meéthode interactive. Exercices
d’application

. L . Etudes de cas
4 : Détermination du prix de vente

Mise en situation

e Stratégies de fixation du prix de vente (marge, concurrence,
perception client).

e Meéthodes de calcul du prix de vente a partir du co(t de
revient.

e (Cas pratique : fixation du prix de vente en fonction des co(ts
et du marché.

e  Facteurs a prendre en compte (TVA, seuil de rentabilité,

concurrence). Durée de formation en heures et en jours

5 Outils et mise en application (3 heures) 14 heures, soit 2 jours

e (Création d’un modele Excel pour automatiser le calcul du

co(it de revient. Organisme de formation — contact de I'OF
e Simulation et analyse de plusieurs scénarios. a renseigner mail et Tel
e  Ftude de cas final : calcul du co(t de revient et du prix de info@elythe.com tél : 04 42 24 29 03

vente pour un produit réel.
e Echanges et validation des acquis.
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