
    1

Intitulé du module :

Savoir calculer un coût de revient et un prix de vente

Contenu du programme de la journée 1 : 
Horaire matin : 9h-12h30 et après-midi : 13h30-17h
Accueil des participants et tour de table

Séquence 1 : Comprendre les fondamentaux de la gestion des 
coûts :

-ce que cela signifie 
concrètement pour une entreprise ?
Pourquoi est-il crucial de bien calculer son coût de revient ?
Différence entre coût, prix et valeur : notion de marge et de 
rentabilité

Séquence 2 : Identifier les différentes catégories de charges :
Définition et distinction entre charges fixes et charges 
variables
Différence entre charges directes et indirectes
Pourquoi cette classification est essentielle pour bien 
calculer un coût de revient ?
Études de cas : analyser des documents comptables pour 
identifier les types de charges

Séquence 3 : Expliquer les principes généraux des coûts de 
revient adaptés aux PME :

Présentation des principales méthodes de calcul des coûts 
de revient
Avantages et limites des différentes méthodes pour une 
PME
Comparaison entre coût complet et coût partiel : quels 
impacts sur la prise de décision ?
Mise en application à travers un exemple concret de PME

Contenu du programme de la journée 2 : 
Horaire matin : 9h-12h30 et après-midi : 13h30-17h
Séquence 4 : Maîtriser le calcul des coûts de revient :

Application des différentes méthodes de calcul sur un cas 
pratique
Comment éviter les erreurs courantes dans le calcul des 
coûts ? 

Séquence 5 : Collecter et organiser les données nécessaires 
pour établir un coût de revient :

Où trouver les données nécessaires ? 
Structuration et organisation des données pour un calcul 
fiable

iels adaptés
Construire une base de données efficace et exploitable 
pour le calcul des coûts

Séquence 6 : Construire un tableau de répartition des charges 
simplifié pour une PME

Méthodologie pour construire un tableau adapté aux PME : 
étapes et bonnes pratiques
Répartition des charges fixes et variables dans un tableau 
simplifié et é
participants dans leur entreprise

Clôture formation/évaluation à chaud

Objectifs pédagogiques : 

Comprendre les principes généraux 
des coûts de revient.

Acquérir les compétences pour 
calculer un coût de revient et un prix 
de vente 

Savoir fixer un coût de revient et un
prix de vente 

Public visé : 

Tout public 

Prérequis : 

Aucun prérequis 

Modalités pédagogiques : 

mises en situation
Jeux de rôles
Cas concrets
Méthodes actives et interactives
Echanges de pratiques et de 
réflexions

Durée de formation en heures et en 
jours :

14 heures (2 journées de 7 heures)

Organisme de formation :
IFPRA 
168, rue Caponière, BP 46184
14061 Caen Cedex
Tél. 02 31 30 17 11
Mail : ifpra.ao@ac-normandie.fr
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