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Intitulé du module : Savoir calculer un colt de revient et un prix de
vente

Contenu du programme

Comprendre et organiser ses colits

Introduction a la gestion des codts

Définition : charges, codts, rentabilité.

Pourquoi calculer un codt de revient ? Pour quoi faire ?

Différence entre colt de revient, marge, seuil de rentabilité, prix de
vente.

Identifier les charges de I'entreprise

Charges fixes / variables.

Charges directes / indirectes.

Charges d’exploitation / charges exceptionnelles.

Exercices d’application sur une activité réelle ou fictive.

Collecter les données pour calculer un codt de revient

Identifier les sources d’information fiables.

Organiser les données dans un tableau clair et exploitable.

Utiliser des outils simples (papier, Excel, logiciel de gestion).

Construire un tableau de répartition des charges simplifié

Répartir les charges sur les produits, services ou unités d’ceuvre.
Calculer un taux de répartition simple (temps passé, volume produit...).
Réaliser un tableau adapté a son activité.

Calculer son codt de revient et fixer son prix de vente

Calculer le codt de revient d’un produit ou service

Addition des charges directes et indirectes.

Prise en compte du temps de production ou de service.

Cas pratique : calcul d’un colt de revient sur un produit réel ou simulé.
Déterminer le prix de vente a partir du colt de revient

Meéthodes de calcul d’un prix de vente : marge, taux de marque, seuil de
rentabilité.

Notions de stratégie de prix : marché, client, concurrence, valeur percue.
Ajuster son prix en fonction de ses objectifs.

Vérifier la rentabilité et ajuster

Calcul de marge brute, nette, seuil de rentabilité.

Simulation de variation des charges ou des volumes.

Création d’un outil simple de suivi économique.

Objectifs pédagogiques

Comprendre les notions fondamentales
de gestion des co(ts.

Identifier et catégoriser les charges
d’une activité.

Calculer un colt de revient complet
adapté a leur structure.

Utiliser un tableau de répartition des
charges pour suivre les colts.

Calculer le colt de revient d’un produit
ou service.

Déterminer un prix de vente cohérent et

rontabhle

Public visé

Entrepreneurs, responsables de TPE-
PME, artisans, gestionnaires ou
collaborateurs administratifs.

Prérequis
Maitriser les opérations de base en
mathématiques

Modalités pédagogiques
100% présentiel

Durée de formation en heures et en jours
14 heures / 2 jours

Organisme de formation — contact de I’'OF
a renseigner mail et Tel

Romain TRAVERT
romaintravert@aptitudes21.com
06333764 14




